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«Noi oggi comunichiamo cosi...»,
Storie di ordinaria innovazione

re giorni nel futuro.

Lo Smau, il salone mi-
lanese dedicato all’hi-te-
ch, resterd aperto da
mercoledi 21 a venerdi
23 ottobre. Sono cinque-
cento gli espositori nei
padiglioni 3 e 4 di Fiera-
milanocity, dove si atten-
dono 50 mila visitatori,
in prevalenza operatori
d’affari.

Nel padiglione 3,
Smau Trade e rivolto al
commercio, con le tecno-
logie «mobile & wire-
less» per conoscere il fu-
turo della comunicazio-
ne in movimento,
I'eCommerce e le nuove
tendenze del marketing
per Internet, dopo l'av-
vento del web 2.0.

Nel padiglione 4 trova-
no posto Smau Busi-
ness, con le applicazioni
per I'impresa e la pubbli-

I'hardware: meno 5,1%.

Al di 1a del fatto che il
nostro Paese figura 48esi-
mo nel rappor-
to sulla compe-
tifivita del Wor-
Id Economic
Forum, per )
Giorgio Rapari :§§ ¥ 5
(nella foto),
presidente di
«preoccupa la bassa prio-
rita dell'lt negli impegni
del governo: & la prova
che ancora manca un ap-
proccio maturo alla com-
petitivita del Paese».

La speranza ¢ affidata
al digitale terrestre, che fa-
ra superare i 4 milioni di
apparecchi ultrapiatti ven-
duti. In aumente, quindi,
la propensione all’acqui-
sto hi-tech: +1,6% rispetto
allo scorso anno.
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ca amministrazione; In- F&¥ 5

formation Security, con
le soluzioni per Ia sicu-
rezza aziendale; i Percor-
si dell’innovazione, con
le storie di successo.

Lo spazio Seacure.it &
dedicato alla ricerca nel-
la sicurezza informatica,
con guru del settore co-
me Mikko Hypponen,
Max Kilger e Dino Dai
Zovi, hacker famoso per
essere riuscito a violare
la sicurezza di un Mac.

1l costo giornaliero del
biglietto d'ingresso & 15
euro. Prima di entrare e
d’obbligo registrarsi sul
sito www.smau.it.

Piace ls tv ultrapiatta

Per l'information tech-
nology sara un inverno
freddo, con un calo del
mercato vicino al 4,5%.
Per contrasto, crescono
pero il consumer elettroni-
co (+1,6%) e il comparto
software (+0,6%). E quan-
to rivela 'ultimo rapporto
1l dato peggiore
riguarda i servizi It, che se-
gnano una flessione del
6,3%. E in frenata anche

Gestlre via Intemet i
punti vendita € una del-
le sfide sia della grande
distribuzione organizza-
ta, sia dei piccoli impren-

ditori. I problemi da ri-
solvere sono la continui-
ta dei servizi e la sicurez-
za nelle transazioni. Un
esempio per affrontarli
viene da Kasanova,
azienda di Arcore (Mila-
no) fondata da Giannina
Fontana (nella foto). Na-
ta nel ’68 come grossista
di casalinghi, oggi con
200 punti vendita, 288 di-
pendenti e 54 milioni di
euro di fatturato, & la
maggiore catena di nego-
zi per liste nozze. Il pun-
to di forza per I'espansio-
ne & proprio
il sistema di
e-commerce.
Per collegare
sede centrale
e negozi,
I'azienda ha
introdotto una Virtual
private network (Vpn),
una rete privata fra sog-
getti che condividono In-
ternet. La banda larga,
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spiegano in azienda, ha fot0; Paolo Polonioli, alla

consentito di migliorare

guida di Co-Ver indu-

lo scambio dei dati, ab- gig].

~ battendo i costi.

ci i magazzine
Usare i comandi vocali
per la gestione del magaz-
zino e il prelievo del mate-
riale, al posto dei tradizio-
nali terminali elettronici.
E’ questa la scelta adot-
tata da Scapa Italia di Mar-
zano (Pavia), guidata da
Paolo Cusin (nella foto),
che opera nella distribu-
zione di forniture alimen-
tari per ristorazione collet-

tiva, con oltre
5 mila voci a
magazzino.
L’operatore at-
traverso una
cuffia riceve
dal computer gli ordini
del materiale da raccoglie-
re e dopo il prelievo comu-
nica al computer I'avvenu-
to pick-up. Cosi il server
centrale controlla sia gli
ordini dei clienti, che le
successive forniture dei
prodotti alimentari.

Attualmente Scapa con
35 postazioni multilingua
di voice-picking, movi-
menta ogni giorno 40 mila
colli spediti in tutta Italia
da 37 automezzi.

Condivisione dati

Integrare i dati del-
l'azienda con quelli dei
fornitori, con informazio-
ni logistiche e ammini-
strative.

E una priorita di molte
imprese che usano gli
strumenti dell'Ict per di-
ventare pili competitive.
Un caso e Co-Ver, azien-
da piemontese di i 1mp1an-
tistica nata nel
1983, che ha
costituito un
gruppo indu-
striale compo-
sto da 20 im-
prese dei setto-
ri energia, ambiente e chi-
mico-farmaceutico. Nella

II gruppo, 150 milioni
di fatturato, si e focalizza-
to sulla fornitura nell'in-
gegneria civile e ambien-
tale. Le competenze sono
fondamentali e richiedo-
no una gestione che con-
divida le informazioni.

Percio sono stati integrati
ivecchi programmi Erp e
il nuovo sistema docu-
mentale Oracle Universal
Content Management. Il
progetto ha portato an-
che alla condivisione dei
flussi dati di partner e for-
nitori esterni.

La forza di 1.000 Pc

Offrire alla case co-
struttrici di automobili
tutti i supporti necessari
all’industrializzazione
di una nuova vettura.
Dalla definizione stilisti-
ca alla realizzazione di
prototipi, incluso testing
e avvio produttivo.

Questo il core busi-
ness della Ital-
design Giugia-
ro di Monca-
lieri (1.000 di-
pendenti e
150 milioni di
euro di fattu-
rato), guidata da Giorget-
to Giugiaro (nella foto).
Da qualche anno, grazie
alla collaborazione con
Var Group, un business
partner di Ibm, Italdesi-
gn ha messo in cantiere
un progetto per rinnova-
re l'architettura It.

Oggi l'intero sistema
computerizzato si avva-
le del lavoro in parallelo
di 170 processori con
una memoria Ram da 1
TeraByte (migliaia di mi-
liardi di Byte). Per inten-
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- derci mille volte pili po-
© tente di un normale Pc.

E' questa la potenza di
calcolo necessaria al-
I'azienda torinese per
eseguire progetti grafici
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